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KUESIONER 

Sehubungan hal tersebut peneliti ingin mengetahui pendapatan UMKM pengrajin 

kulit sebelum dan sesudah pandemic covid-19 di Kabupaten Magetan. 

 

Nama : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .  

Jenis Kelamin :  Laki-laki  Perempuan 

Alamat : . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .  

Usia :  20-29 tahun  40-49 tahun 

   30-39 tahun  ≥ 50 tahun 

Lama Usaha :  ≤ 10 tahun  ≥ 20 tahun 

   11-19 tahun   

 

Omset rata-rata sebelum pandemic . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . 

Omset rata-rata sebelum pandemic . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .  



72 
 

 

 

 

 

 

Lampiran 2 
Rekapitulasi Hasil 

Kuesioner  



73 
 

 

 

No. Kecamatan 
Jenis 

Kelamin 

Usia 

(Th) 

Lama 

Usaha 

(Th) 

Pendapatan 

Sebelum 

Pandemi 

Covid-19 

(Rp) 

Pendapatan 

Sesudah 

Pandemi 

Covid-19 

(Rp) 

1 Kawedanan Laki-laki 30-39 11-19 9,000,000 3,000,000 

2 

Magetan 

Laki-laki 40-49 11-19 8,000,000 3,000,000 

3 Perempuan ≥ 50 ≥ 20 10,000,000 5,000,000 

4 Perempuan 40-49 ≤ 10 4,000,000 4,000,000 

5 Laki-laki 40-49 11-19 8,000,000 6,000,000 

6 Laki-laki 30-39 ≤ 10 10,000,000 3,000,000 

7 Laki-laki 40-49 11-19 10,000,000 5,000,000 

8 Perempuan 40-49 ≤ 10 8,000,000 6,000,000 

9 Perempuan 40-49 ≤ 10 9,000,000 3,000,000 

10 Laki-laki 40-49 ≤ 10 4,000,000 4,000,000 

11 Perempuan 30-39 11-19 8,000,000 4,000,000 

12 Perempuan 20-29 ≤ 10 10,000,000 4,000,000 

13 Laki-laki 40-49 11-19 8,000,000 3,000,000 

14 Perempuan 40-49 ≤ 10 8,000,000 3,000,000 

15 Perempuan 30-39 ≤ 10 4,000,000 3,000,000 

16 Laki-laki 40-49 ≤ 10 5,000,000 5,000,000 

17 Laki-laki 40-49 ≤ 10 5,000,000 4,000,000 

18 Perempuan 40-49 ≤ 10 6,000,000 4,000,000 

19 Perempuan ≥ 50 ≥ 20 9,000,000 5,000,000 

20 Laki-laki 30-39 ≤ 10 5,000,000 3,000,000 

21 Perempuan 40-49 11-19 5,000,000 4,000,000 

22 Perempuan 40-49 11-19 5,000,000 4,000,000 

23 Laki-laki 40-49 ≤ 10 9,000,000 4,000,000 

24 Laki-laki 40-49 ≤ 10 8,000,000 5,000,000 

25 Perempuan 40-49 11-19 8,000,000 5,000,000 

26 Perempuan 20-29 ≤ 10 7,000,000 6,000,000 

27 Perempuan 40-49 11-19 7,000,000 2,000,000 

28 Perempuan 40-49 11-19 9,000,000 3,000,000 

29 Laki-laki 40-49 ≤ 10 7,000,000 2,000,000 

30 Laki-laki 30-39 11-19 7,000,000 5,000,000 

31 Perempuan 40-49 11-19 10,000,000 4,000,000 

32 Laki-laki 40-49 ≥ 20 10,000,000 5,000,000 

33 Perempuan 20-29 ≤ 10 4,000,000 3,000,000 

34 Laki-laki 40-49 11-19 9,000,000 3,000,000 

35 Laki-laki ≥ 50 ≥ 20 8,000,000 6,000,000 

36 Laki-laki 40-49 ≤ 10 4,000,000 4,000,000 

37 Perempuan 40-49 11-19 7,000,000 6,000,000 

38 Perempuan 30-39 ≤ 10 9,000,000 2,000,000 
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No. Kecamatan 
Jenis 

Kelamin 

Usia 

(Th) 

Lama 

Usaha 

(Th) 

Pendapatan 

Sebelum 

Pandemi 

Covid-19 

(Rp) 

Pendapatan 

Sesudah 

Pandemi 

Covid-19 

(Rp) 

39 Perempuan 40-49 ≤ 10 6,000,000 6,000,000 

40 Laki-laki 40-49 ≤ 10 4,000,000 3,000,000 

41 Laki-laki 30-39 ≤ 10 6,000,000 3,000,000 

42 Perempuan ≥ 50 11-19 9,000,000 2,000,000 

43 Laki-laki 40-49 ≤ 10 5,000,000 2,000,000 

44 Laki-laki 40-49 11-19 7,000,000 5,000,000 

45 Laki-laki 30-39 ≤ 10 8,000,000 5,000,000 

46 Perempuan 40-49 11-19 7,000,000 6,000,000 

47 Laki-laki 20-29 ≤ 10 8,000,000 3,000,000 

48 Laki-laki 40-49 ≥ 20 10,000,000 5,000,000 

49 Perempuan 40-49 ≥ 20 9,000,000 5,000,000 

Rata-Rata    7,312,500 7,312,500 

50 Maospati Laki-laki 30-39 ≤ 10 5,000,000 4,000,000 

51 

Ngariboyo 

Laki-laki ≥ 50 11-19 10,000,000 5,000,000 

52 Laki-laki 40-49 11-19 6,000,000 3,000,000 

53 Perempuan 40-49 ≤ 10 5,000,000 5,000,000 

54 Laki-laki 40-49 ≤ 10 5,000,000 3,000,000 

55 Laki-laki 40-49 11-19 8,000,000 4,000,000 

56 Laki-laki 20-29 ≤ 10 6,000,000 4,000,000 

Rata-Rata    6,666,667 6,666,667 

57 
Panekan 

Laki-laki 40-49 ≥ 20 10,000,000 6,000,000 

58 Perempuan 30-39 11-19 9,000,000 3,000,000 

Rata-Rata    9,500,000 9,500,000 

59 Plaosan Laki-laki 40-49 ≤ 10 8,000,000 3,000,000 

60 Sidorejo Laki-laki ≥ 50 11-19 8,000,000 3,000,000 

Rata-Rata 

Keseluruhan 
   7,333,333 7,333,333 
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Nama :  Bapak A 

Domisili :  Kecamatan Kawedanan 

   

Peneliti : Berapa jumlah produk yang terjual? 

Bapak A : Sebelum pandemic kami mampu menjual 35 pasang sepatu. 

Sekarang hanya 15 pasang sepatu. 

Peneliti : Berapa omset penjualan per bulan sebelum dan sesudah 

pandemi covid-19? 

Bapak A : Sebelum pandemic omset penjualan kami kurang lebih Rp 

9.000.000 tetapi sesudah pandemic omset kami menurun 

menjadi Rp. 3.000.000 

Peneliti : Berapa omset bersih yang mampu dihasilkan? 

Bapak A : Rp. 1.000.000 

Peneliti : Hal apa saja yang dikeluhan saat pandemic covid-19? 

Bapak A : Penjualan kami menurun 

Peneliti : Apakah selama pandemi covid-19 jumlah pembeli mengalami 

perubahan? 

Bapak A : Sekarang pembeli menjadi sepi 

Peneliti : Apakah produksi mengalami perubahan? 

Bapak A : Produksi untuk sementara kami stop untuk mengurangi 

pengeluaran 

Peneliti : Strategi apa yang digunakan agar usaha tetap survive? 

Bapak A : Untuk sementara ini kami menghentikan proses produksi 
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Nama :  Bapak B 

Domisili :  Kecamatan Magetan 

   

Peneliti : Berapa jumlah produk yang terjual? 

Bapak B : 25 pcs sendal dan 15 pasang sepatu 

Peneliti : Berapa omset penjualan per bulan sebelum dan sesudah 

pandemi covid-19? 

Bapak B : Kurang lebih Rp 5.000.000 tetapi sesudah pandemic omset 

kami menurun menjadi Rp. 4.000.000 

Peneliti : Berapa omset bersih yang mampu dihasilkan? 

Bapak B : Rp. 1.500.000 – Rp. 2.000.000 

Peneliti : Hal apa saja yang dikeluhan saat pandemic covid-19? 

Bapak B : Pembeli berkurang karena ada PSBB 

Peneliti : Apakah selama pandemi covid-19 jumlah pembeli mengalami 

perubahan? 

Bapak B : Sangat berubah karena pembeli kami sekarang melalui social 

media sedangkan pembeli langsung hanya 50% dari pembeli 

sebelum pandemic. 

Peneliti : Apakah produksi mengalami perubahan? 

Bapak B : Proses produksi tetap berjalan meskipun kami kurangi untuk 

menghemat biaya. 

Peneliti : Strategi apa yang digunakan agar usaha tetap survive? 

Bapak B : Saat ini kami memanfaat media social dan e-commerse untuk 

memasarkan produk kami 
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Nama :  Ibu C 

Domisili :  Kecamatan Magetan 

   

Peneliti : Berapa jumlah produk yang terjual? 

Ibu C : Dalam satu bulan kami mampu menjual 20 pcs tas  

Peneliti : Berapa omset penjualan per bulan sebelum dan sesudah 

pandemi covid-19? 

Ibu C : Dulu kurang lebih Rp 8.000.000 itu masih bisa lebih, tetapi 

semenjak covid-19 dapat Rp 5.000.000 itupun sudah 

Alhamdulillah. 

Peneliti : Berapa omset bersih yang mampu dihasilkan? 

Ibu C : Rp 1.500.000 – Rp 2.000.000 

Peneliti : Hal apa saja yang dikeluhan saat pandemic covid-19? 

Ibu C : Yang pasti penjualan kami menurun  

Peneliti : Apakah selama pandemi covid-19 jumlah pembeli mengalami 

perubahan? 

Ibu C : Jumlah pembeli sangat sepi  

Peneliti : Apakah produksi mengalami perubahan? 

Ibu C : Jumlah produksi terpaksa kami turunkan karena penjualan 

kami juga menurun 

Peneliti : Strategi apa yang digunakan agar usaha tetap survive? 

Ibu C : Memanfaatkan media social sebagai media pemasaran dan 

penjualan secara online 
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Nama :  Bapak D 

Domisili :  Kecamatan Maospati 

   

Peneliti : Berapa jumlah produk yang terjual? 

Bapak D : 35 pasang sepatu 

Peneliti : Berapa omset penjualan per bulan sebelum dan sesudah 

pandemi covid-19? 

Bapak D : Rp 5.000.000 tetapi sekarang menurun menjadi Rp. 4.000.000 

Peneliti : Berapa omset bersih yang mampu dihasilkan? 

Bapak D : Rp. 1.500.000 

Peneliti : Hal apa saja yang dikeluhan saat pandemic covid-19? 

Bapak D : Penjualan kami menurun 

Peneliti : Apakah selama pandemi covid-19 jumlah pembeli mengalami 

perubahan? 

Bapak D : Pembeli sekarang berkurang 

Peneliti : Apakah produksi mengalami perubahan? 

Bapak D : Produksi menurun dan mengandalkan produk yang masih ada 

agar terjual lebih dahulu 

Peneliti : Strategi apa yang digunakan agar usaha tetap survive? 

Bapak D : Memanfaatkan media social seperti IG, WA, dan Facebook 
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Nama :  Ibu E 

Domisili :  Kecamatan Ngariboyo 

   

Peneliti : Berapa jumlah produk yang terjual? 

Ibu E : 25 tas 

Peneliti : Berapa omset penjualan per bulan sebelum dan sesudah 

pandemi covid-19? 

Ibu E : Omset kita masih sama Rp. 5.000.000 karena kita 

memanfaatkan penjualan secara online 

Peneliti : Berapa omset bersih yang mampu dihasilkan? 

Ibu E : Untuk sekarang kita hanya dapat mengantongi Rp 1.500.000 

bersih karena biaya meningkat 

Peneliti : Hal apa saja yang dikeluhan saat pandemic covid-19? 

Ibu E : Naikknya bahan-bahan produksi  

Peneliti : Apakah selama pandemi covid-19 jumlah pembeli mengalami 

perubahan? 

Ibu E : Sekarang lebih banyak pembeli online daripada langsung 

karena kita lebih focus penjualan secara online selama masa 

pandemi 

Peneliti : Apakah produksi mengalami perubahan? 

Ibu E : Produksi tetap berjalan untuk model-model yang sering laku 

dipasaran 

Peneliti : Strategi apa yang digunakan agar usaha tetap survive? 

Ibu E : Tetap focus kepada penjualan online menggunakan media 

social dan e-commerce 
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Nama :  Bapak F 

Domisili :  Kecamatan Panekan 

   

Peneliti : Berapa jumlah produk yang terjual? 

Bapak F : 25 pasang sepatu, 25 dompet, dan 30 ikat pinggang 

Peneliti : Berapa omset penjualan per bulan sebelum dan sesudah 

pandemi covid-19? 

Bapak F : Sebelumnya kurang lebih Rp 10.000.000 tetapi sesudah 

pandemic menurun menjadi Rp. 6.000.000 

Peneliti : Berapa omset bersih yang mampu dihasilkan? 

Bapak F : Rp. 3.000.000 

Peneliti : Hal apa saja yang dikeluhan saat pandemic covid-19? 

Bapak F : Penjualan kami menurun 

Peneliti : Apakah selama pandemi covid-19 jumlah pembeli mengalami 

perubahan? 

Bapak F : Pembeli saat ini sangat sepi 

Peneliti : Apakah produksi mengalami perubahan? 

Bapak F : Produksi terpaksa berhenti karena penjualan menurun 

Peneliti : Strategi apa yang digunakan agar usaha tetap survive? 

Bapak F : Menghentikan proses produksi dan mulai merambah penjualan 

online 
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Nama :  Bapak G 

Domisili :  Kecamatan Plaosan 

   

Peneliti : Berapa jumlah produk yang terjual? 

Bapak G : 15 pasang sepatu  

Peneliti : Berapa omset penjualan per bulan sebelum dan sesudah 

pandemi covid-19? 

Bapak G : Sebelum pandemic Rp 8.000.000 sesudah pandemic Rp. 

3.000.000 

Peneliti : Berapa omset bersih yang mampu dihasilkan? 

Bapak G : Rp. 1.500.000 

Peneliti : Hal apa saja yang dikeluhan saat pandemic covid-19? 

Bapak G : Penjualan menurun 

Peneliti : Apakah selama pandemi covid-19 jumlah pembeli mengalami 

perubahan? 

Bapak G : Sangat sepi karena wisatawan berkurang 

Peneliti : Apakah produksi mengalami perubahan? 

Bapak G : Tidak berproduksi menunggu stok yang ada terjual 

Peneliti : Strategi apa yang digunakan agar usaha tetap survive? 

Bapak G : Menghentikan proses produksi dan mencoba berjualan online 
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Nama :  Bapak H 

Domisili :  Kecamatan Sidorejo 

   

Peneliti : Berapa jumlah produk yang terjual? 

Bapak H : 13 pasang sepatu. 

Peneliti : Berapa omset penjualan per bulan sebelum dan sesudah 

pandemi covid-19? 

Bapak H : Dari Rp 8.000.000 turun menjadi Rp. 3.000.000 

Peneliti : Berapa omset bersih yang mampu dihasilkan? 

Bapak H : Rp. 1.000.000 – Rp. 1.500.000 

Peneliti : Hal apa saja yang dikeluhan saat pandemic covid-19? 

Bapak H : Penjualan menurun 

Peneliti : Apakah selama pandemi covid-19 jumlah pembeli mengalami 

perubahan? 

Bapak H : Pengunjung menjadi sangat sepi 

Peneliti : Apakah produksi mengalami perubahan? 

Bapak H : Produksi berhenti untuk sementara dan menghabiskan stok yang 

ada baru nanti produksi lagi 

Peneliti : Strategi apa yang digunakan agar usaha tetap survive? 

Bapak H : Menghentikan proses produksi untuk mengurangi biaya 

pengeluaran 
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Lampiran 4 
Hasil Dokumentasi 
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Lampiran 5 
Hasil SPSS 
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Tests of Normality 

 Pendapatan Kolmogorov-Smirnova Shapiro-Wilk 

 Statistic df Sig. Statistic df Sig. 

Jumlah 

Pendapatan sebelum 
covid 

.184 60 .000 .912 60 .000 

Pendapatan sesudah 
covid 

.209 60 .000 .888 60 .000 

a. Lilliefors Significance Correction 

 

 
Ranks 

 N Mean Rank Sum of Ranks 

Pendapatan_Sesudah - 
Pendapatan_Sebelum 

Negative Ranks 52a 30.03 1561.50 

Positive Ranks 4b 8.63 34.50 

Ties 4c   

Total 60   
a. Pendapatan_Sesudah < Pendapatan_Sebelum 
b. Pendapatan_Sesudah > Pendapatan_Sebelum 
c. Pendapatan_Sesudah = Pendapatan_Sebelum 

 

 
Test Statisticsa 

 Pendapatan_Se
sudah - 

Pendapatan_Se
belum 

Z -6.253b 
Asymp. Sig. (2-tailed) .000 

a. Wilcoxon Signed Ranks Test 
b. Based on positive ranks. 
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Lampiran 6 
Berita Acara Bimbingan Skripsi 
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Lampiran 7 
Hasil Uji Plagiasi   
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