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LAMPIRAN 

Lampiran 1. Data Penjualan Baju Dzikrayaat 

NO. Bulan Baju yang Terjual (pcs) 

1.  Januari 159 

2.  Februari 173 

3.  Maret 233 

4.  April 428 

5.  Mei 323 

6.  Juni 261 

7.  Juli 307 
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Lampiran 2. Berita Acara Bimbingan 
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Lampiran 3. Surat Keterangan Plagiasi 
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Lampiran 4. Surat Keterangan Izin Penelitian 
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Lampiran 5. Surat Konfirmasi Permohonan Izin Penelitian 
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Lampiran 6. Foto 
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Lampiran 7. Hasil Wawancara  

Pewawanvcara : Retno Widya Pramesti 

Narasumber     : Febrina Fitri Permatasari Santoso S.H 

Tempat             : Dzikrayaat Business Center Ponorogo 

Tanggal            : 6 Desember 2021 

Pertanyaan : Mbak Febri tau atau tidak tentang peramalan penjualan dan 

cara menghitung peramalan penjualan menggunakan metode 

yang statistic dan matematik? 

Narasumber : Aku enggak tau ngitung peramalan penjualan itu gimana nduk. 

Enggak tau juga metode-metodenya. Malah aku baru tau kalau 

ada cara menghitung estimasi penjualan. Biasanya ya ngitung 

sendiri. Misal omzet 1 bulan itu Rp 300.000.000, 1 pcs baju 

dihargai Rp 175.000. Jadi Rp 300.000.000 : Rp 175.000 = 

1.714 pcs. Jadi dalam sebulan harus terjual 1.714 pcs. Kalau 

perhari ya di bagi 30 hari, 1.714 pcs : 30 = 57 pcs. Jadi sehari 

harus terjual baju koko 57 pcs 

Pertanyaan : Dari Dzikrayaat Business Center Ponorogo sendiri pernah 

tidak mbak mengalami kekurang atau kelebihan stock baju 

koko? 

Narasumber : Iya pernah nduk pas bulan April, itukan mau mendekati 

lebaran. Jadi orang-orang banyak yang mau beli baju koko 

buat lebaran. Tapi pas itu juga stock baju koko mulai menipis. 

Jadi banyak yang gak jadi beli, soalnya udah pada habis. 
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Seharusnya lebaran jadi momen mencari keuntungan dari 

penjualan baju koko, malah nggak ada stoknya. 

 

 

 

 


